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Je pitch, tu pitches, nous pitchons 

 
Résumer en deux phrases le projet de mon binôme et le présenter en collectif.  

 
L’intérêt de savoir « pitcher » son projet est de pouvoir accrocher un financeur potentiel en un minimum de 

temps. Le financeur, quel qu’il soit, doit pouvoir comprendre, très rapidement, la nature de votre projet, le 
territoire couvert et le champs d’application de votre action. Savoir le résumer en 2 phrases permet de prendre 

de la hauteur et de pouvoir retenir l’intérêt des personnes à qui l’on s’adresse.  
 

 

 



 

 
 

L’attente du financeur  
 

 

  

 

 
 

 

 
 

 
 

 

 
 

 
 

 
 

 

 
 

 
 

Le dossier de subvention type 

 
✓ 

✓ 

✓ 
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✓ 

✓ 

✓ 

✓   
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✓ 

 
  

 

 

 
 

 



Les financeurs 

 
Qui sont les financeurs et les avantages - inconvénients de chaque?  

 

 
 

 
 

 

 
 

 

 

 

   

 

 

 

 

 

http://admical.org/categories-articles/les-appels-projets
https://www.centre-francais-fondations.org/
https://www.centre-francais-fondations.org/
https://www.fabrique-territoires-sante.org/ressources/appelsprojets
https://www.fabrique-territoires-sante.org/ressources/appelsprojets
https://les-aides.fr/projets/hauts-de-france/
https://les-aides.fr/projets/hauts-de-france/
http://www.appelaprojets.org/
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✓  

✓  
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https://www.valenciennes-metropole.fr/participation-et-engagement-citoyen/fonds-dinitiatives-locales/
https://www.valenciennes-metropole.fr/participation-et-engagement-citoyen/fonds-dinitiatives-locales/
https://fr.ulule.com/
https://www.helloasso.com/
https://www.kisskissbankbank.com/
https://www.mabelletribu.fr/
mailto:lise@imagine-une-histoire.com
mailto:catherine@imagine-une-histoire.com

